
おおいた経営塾2023

時代の変化を生き抜くために、中小企業診断士が厳選した
経営の重要テーマをご紹介します。

※下記URLのホームページからもお申込みできます。※大分市産業活性化プラザへ直接お持ちになっても結構です。※募集期間中でも途中で募集を終了する場合があります。

J:COM ホルトホール大分
2Fセミナールーム

FAXまたはEメールに住所、氏名、勤務地、電話番号を

記入し、5月1日(月)～6月4日(日)までに、下記お申し

込み先へお送りください。ホームページからもお申込

みいただけます。

申込
方法

対象

会場

経営者必須：
キャッシュフロー経営の
理論と実践

●支援ルームをご利用ください 大分市産業活性化プラザでは、創業や新たな事業活動に関する相談が
無料で出来ます。事前に、電話にて予約下さい。 TEL 097-576-8879

　セミナー情報・受講申込みサイト

お申し込み・お問い合わせ

大分市産業活性化プラザ TEL 097-576-8879 FAX 097-544-3011

https://sangyo.horutohall-oita.jp/
〒870-0839 大分県大分市金池南一丁目５番１号 J:COMホルトホール大分2F

plaza-event@horutohall.jp

大分市内事業者および
大分市在住者

25名 （先着順）定員

受講料

［開場］18:00　［講座］18:30～20:30 
［閉場］20:50  

当日
スケジュール

18：30～20：30時間 （18：00開場）

4,000円（資料代含・4回分）
※単発受講の場合は、１講座あたり1,500円。

今こそリスキリング
～経営の重要４テーマ
　スペシャルセレクト～

6月6日●火
第1回

【講師】

石井中小企業診断士
事務所 代表

石井 公二郎氏
いしい こうじろう

経営者が知っておくべき
「マーケティング」の
エッセンスを学ぶ

【講師】

オフィスD.Range
代表

下郡 昇氏
しもごおり のぼる

「データ活用」から
始めるDX

【講師】

ほり中小企業診断士
事務所 代表

堀 寿弘氏
ほり としひろ

令和時代を生き抜く
儲かる建設業の課題と
解決策2023

【講師】

長野研一中小企業診断士
事務所 代表

長野 研一氏
ながの けんいち

6月13日●火
第2回

6月20日●火
第3回

6月27日●火
第4回

大分市産業活性化プラザ主催セミナー
共催 （一社）大分県中小企業診断士協会



FAX.097-544-3011
MAIL:plaza-event@horutohall.jp
大分市産業活性化プラザ 行き

●必要事項をご記入の上、5月1日（月）～6月4日（日）までにFAX・メールにてお申し込みください。
●大分市産業活性化プラザへ直接お持ちになっても結構です。

●ご記入いただいた内容は、セミナー開催業務に必要な範囲に限定して使用させていただきます。
●募集期間中でも途中で募集を終了する場合があります。予めご了承ください。

どちらかに○

大分市内　　・　　市外

住　所

勤務地

は　い　・　いいえ

氏　名

電話番号

FAX番号

メールアドレス

はじめて大分市産業活性化プラザ主催セミナーに申し込まれる方へ
今後、セミナー開催案内をメール等で
お知らせしてよろしいでしょうか

このセミナーをどちらでお知りになりましたか

ふりがな

〒

大分市産業活性化プラザ主催セミナー申込書

大分市産業活性化プラザ主催セミナー セミナー詳細と講師プロフィール

おおいた経営塾 2023

今こそリスキリング～経営の重要４テーマ スペシャルセレクト～
【 プロフィール 】

【 プロフィール 】

【 プロフィール 】

【 プロフィール 】

金融機関出身。平成７年診断士登録。以来長年に渡り、様々な業種の戦略策定や経営計画策
定に携わり、販売管理、品質管理、コスト管理、生産性向上、収益管理、資金管理、組織管理な
どの支援を実施しています。データを徹底的に分析し、業種横断的・複数眼的視点により最適
な施策を構築することで目標達成を図ります。

生産性向上や経営・マネジメント向上を目的とする日本能率協会グループにおいて、２０年以
上にわたり大手企業から官公庁などさまざまな業種・規模の組織を相手としたマネジメント教
育事業に関わってきました。この経験をベースに、理論よりも実際に中小企業の経営向上につ
ながる支援を行っています。中小企業診断士。

システムエンジニアとしてデータベースの構築・運用保守に携わってきました。データの有効
活用や生産性向上のご支援をいたします。中小企業診断士、応用情報技術者。

「現場を数字でうごかす」中小建設業の生産性向上の専門家です。具体的には、生産性重視の
受注活動のほか、工事別損益実績分析を通じた現場作業段取りの改善、見積りの精緻化など
に取り組んでいます。やみくもに工事を受注しても、お金は残っていきません。この点、自社に
合った工事を選別受注し、自社の得意技に持ち込むことで、無理なく利益を生み出すことがで
きるようになります。

【 講 師 】

【 講 師 】

【 講 師 】

【 講 師 】

石井 公二郎 氏
石井中小企業診断士事務所 代表

経営者必須：
キャッシュフロー経営の理論と実践

●火

下郡 昇 氏
オフィスD.Range 代表

しもごおり のぼる

経営者が知っておくべき
「マーケティング」のエッセンスを学ぶ

●火

令和時代を生き抜く
儲かる建設業の課題と解決策2023

長野研一中小企業診断士事務所 代表

●火

「データ活用」から始めるDX

●火 堀 寿弘 氏
ほり中小企業診断士事務所 代表

ほり としひろ

いしい こうじろう

ながの けんいち

6/6
第1回

6/13
第2回

6/20
第3回

6/27
第4回

長野 研一 氏

※リスキリングとは技術革新やビジネスモデルの変化に対応するために、新しいことを学び、スキルを身につけていくこと。


